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Abstract
Startup when you are a student may be not a selection of all, the school is a great place for students to start building ideas to be started at the 4.0 and IoT. Nowadays, everything is connected and artificial neural is applied. This has many opportunities and challenges. However, students should take these opportunities to catch up world trend, Internet trend is smart and 4.0. In the Future, The electronic commercial will develop from the beginning to the end. Thus, what do you want to start with electronic commercial? In this report, I will focus some contents to support students:
- Students who are starting with electronic commercial, should be choose the necessity products and  appropriate price.
- Students must be hard because of looking for the opportunities to make money all fields.
- Students learn about digital marketing, sales, .. to find the job and to promote online  shopping on the community.
- The startup tools with electronic commercial.
- The Project-based teaching model
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Tóm tắt
 Khởi nghiệp khi đang là sinh viên có thể không phải là con đường lựa chọn của tất cả, tuy nhiên trường học lại là nơi tuyệt vời để các em bắt đầu xây dựng ý tưởng để khởi nghiệp nhất là trong thời đại công nghiệp 4.0 và IoT hiện nay, xu hướng mọi thứ kết nối, trí tuệ nhân tạo...đều được áp dụng vào thực tế. Điều này mang lại nhiều cơ hội và thách thức. Tuy nhiên, sinh viên nên nắm bắt những cơ hội này để có thể bắt kịp với xu hướng thế giới, xu thế của Internet là smart và 4.0, xu thế tích hợp. Tương lai thương mại điện tử còn phát triển tới tận nhà dân. Như vậy sinh viên muốn khởi nghiệp với thương mại điện tử cần phải làm gì? Trong bài tham luận này sẽ tập trung vào những vấn đề sau để định hướng khởi nghiệp trong sinh viên:
- Sinh viên khởi nghiệp với thương mại điện tử nên bắt đầu từ những sản phẩm phục vụ nhu cầu thiết yếu, giá bán phù hợp với số đông. 
- Sinh viên phải chuẩn bị cho mình tinh thần sẵn sàng chịu khó, chịu khổ... bởi điểm chung của tất cả những trường hợp khởi nghiệp thành công trong nhà trường hay là vừa mới tốt nghiệp đều cần có một khả năng là nhìn ra cơ hội kiếm tiền
- Sinh viên trang bị thêm kiến thức và kỹ năng về digital marketing, kỹ năng bán hàng,.. nhằm mang đến các cơ hội nghề nghiệp và đẩy mạnh mua sắm online trong cộng đồng.
- Các công cụ khởi nghiệp với thương mại điện tử.
- Sinh viên trang bị thêm kiến thức và kỹ năng theo mô hình “dạy học theo dự án”.


1. Phần mở đầu
Thành phố Hồ Chí Minh là một địa phương đi đầu trong phong trào hỗ trợ khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. Thành phố đã và đang có nhiều chính sách hỗ trợ khởi nghiệp như: Kế hoạch triển khai Nghị quyết số 35/NQ-CP ngày 16-5-2016 của Chính phủ về hỗ trợ phát triển doanh nghiệp đến năm 2020; Chương trình hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa đổi mới sáng tạo, nâng cao năng lực cạnh tranh và hội nhập quốc tế giai đoạn 2016-2020,… Đây chính là tiền đề cho sinh viên muốn khởi nghiệp ngay từ hôm nay. Ngày nay, với phương châm việc học phải gắn với thực tiễn luôn được đề cao. Khi nói học đi đôi với hành là chúng ta đề cập đến mối quan hệ giữa lí thuyết và thực tiễn. Do đó phong trào khởi nghiệp cần phát huy mạnh mẽ hơn thông qua việc chia sẻ kiến thức, kỹ năng và cung cấp công cụ, cơ hội cho sinh viên thực hành khởi nghiệp trên internet ngay khi còn là sinh viên. Ở Việt Nam, trong những năm gần đây, rất nhiều sinh viên với mô hình khởi nghiệp được hình thành, nhất là khởi nghiệp với Internet. Trong bức tranh khởi nghiệp này, không ít những sinh viên còn ngồi trên ghế nhà trường đã rất thành công và phát triển mạnh mẽ, nhưng bên cạnh đó cũng có không ít người phải từ bỏ niềm đam mê khởi nghiệp do một số lý do sau:
· Không hoạch định cụ thể.
· Khả năng thu nhập thấp
· Không làm nghiên cứu thị trường
· Không chú trọng việc thực hiện ý tưởng
· Quá nhiều đối thủ cạnh tranh
· Không đăng kí sở hữu trí tuệ
· Đội ngũ nhân viên thiếu kinh nghiệm
· Những yêu cầu về nguồn lực bị đánh giá thấp
· Không quảng bá đủ lực
· Bỏ cuộc quá sớm
· ….
2. Nội dung chính
Ngày càng có nhiều người tiêu dùng sử dụng phương tiện hiện đại, thông minh để mua hàng online. Họ không mua riêng trên một thiết bị duy nhất và cho rằng website có phiên bản thân thiện với các phương tiện hiện đại là một điều rất quan trọng cần được quan tâm. Có những sinh viên sau giai đoạn chập chững đặt những nền móng đầu tiên đã bắt đầu gặt hái được thành công, nhưng cũng có sinh viên gặp thất bại ngay từ ban đầu. Để không gặp thất bại, các bạn tạp trung vào một số vấn đề sau:
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Xu thế thương mại điện tử phổ biến hiện nay cũng như những sản phẩm được dự đoán bán chạy nhất, đang kiếm được lợi nhuận thực sự trên thương mại điện tử gồm các ngành nghề sau:
- Du lịch,vé: phân phối qua APP của OTA và các APP đối tác như ngân hàng,…
- Vận tải đi lại: Ứng dụng đặt xe, giao hàng
- Đặt bàn ăn
- Giải trí bằng ứng dụng
- Hàng ăn giao tận nhà qua ứng dụng
- Dịch vụ nhà qua ứng dụng
- Thực phẩm sạch, thực phẩm chế biến
-….
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Sinh viên phải chuẩn bị cho mình tinh thần sẵn sàng chịu khó, chịu khổ... bởi điểm chung của tất cả những trường hợp khởi nghiệp với thương mại điện tử thành công trong nhà trường hay là vừa mới tốt nghiệp đều cần có một khả năng là nhìn ra cơ hội kiếm tiền
[bookmark: _Toc522130763]2.3. Trang bị kỹ năng về thương mại điện tử
Sinh viên trang bị thêm kiến thức và kỹ năng về digital marketing, kỹ năng bán hàng,.. nhằm mang đến các cơ hội nghề nghiệp và đẩy mạnh mua sắm online trong cộng đồng
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Bản chất của Digital Marketing vẫn là Marketing, chỉ khác Marketing truyền thống ở cách vận dụng các công cụ khác nhau, các hình thức quảng bá khác nhau để đạt được mục đích truyền tải thông điệp, do vậy sinh viên phải luôn  phát triển các kỹ năng thuộc về bản chất của Marketing như: Các kiểu logic về nghiên cứu thị trường, xây dựng kế hoạch, thông điệp truyền tải...
[bookmark: _Toc522130765]2.3.2. Kỹ năng bán hàng với thương mại điện tử
Thương mại điện tử khác với kinh doanh truyền thống, bán hàng trực tiếp. Với thương mại điện tử, những lợi ích mà khách hàng có thể có được như mua hàng tại nhà, mua hàng 24/7. Ngoài ra, khách hàng có thể so sánh giá cả thông qua nhiều trang thương mại điện tử khác nhau. Tuy nhiên với thương mại điện tử khách hàng không được thử sản phẩm trước và mức giá được ấn định sẵn. Khách hàng vẫn không thể xóa tan rào cản là tâm lý mua hàng của người Việt: Họ cần 1 sự đảm bảo rằng sản phẩm họ đang dùng là thật, là chất lượng hay sự giống nhau giữa thật và hình ảnh.
Thêm vào đó là tình trạng gian lận, hàng giả lan truyền khiến các sinh viên bắt đầu khởi nghiệp với các trang thương mại điện tử cũng phải cân nhắc kỹ lưỡng việc làm như thế nào để khách hàng có thể mua hàng. Đôi khi muốn có nhiều khách hàng mà đưa ra nhiều chương trình khuyến mãi giảm giá khủng, điều này  khiến người tiêu dùng nghi ngờ về chất lượng sản phẩm và họ e ngại việc đặt hàng như vậy.
Dù là nguyên nhân nào, chủ quan hay khách quan, đây cũng là những vấn đề thực sự đang tồn tại mà các bạn sinh viên bắt đầu khởi nghiệp với thương mại điện tử  phải tìm cách khắc phục. 
2.3.2.1. Tạo dựng lòng tin cho khách hàng
Tạo dựng lòng tin là điều cơ bản mà mỗi starup cần lưu ý để có thể thu hút khách hàng và họ có thể yên tâm tiêu dùng mua sắm. Đồng thời cần xây dựng hiệu quả cho các hoạt động chăm sóc khách hàng như:
· Xây dựng thương hiệu lâu bền với mục tiêu chất lượng hàng đầu
· Xuất xứ hàng hóa có giấy bảo hành đúng hàng chuẩn và chất lượng đến tay người tiêu dùng
· Cam kết các chương trình sau bán 
· Đảo bảo đổi hàng trong khoảng thời gian nhất định cho các sản phẩm
· Hệ thống chăm sóc khách hàng kỹ lưỡng đảm bảo sự tận tâm an toàn đối với khách hàng
2.3.2.2.Tôn trọng chính sách và các quy định của từng kênh
Mỗi trang thương mại điện tử lớn hiện nay đều có các chính sách, quy định đặc biệt dành cho người bán hàng và cả người tiêu dùng. Do đó cần tôn trọng chính sách của từng đơn vị và tìm hiểu các quy định cơ bản để có thể giải quyết, xử lý các tình huống phát sinh trong quá trình giao dịch.
2.3.2.3.Có cơ sở dữ liệu quản lý khách hàng riêng
Khi bán hàng trên các trang thương mại điện tử đều có phần mềm lưu trữ và ghi chép riêng để thuận tiện cho việc đối chiếu và so sánh. Việc quản lý, theo dõi cẩn thận sẽ giúp hoạt động bán hàng được bài bản, chuyên nghiệp và dễ mở rộng hơn.
2.3.2.4. Sử dụng các ứng dụng của kênh thương mại điện tử trên điện thoại, máy tính, trên các phương tiện hiện đại.
Bán hàng trên các kênh thương mại điện tử, cần tìm hiểu và cài đặt các ứng dụng để theo dõi đơn hàng và tiến trình vận chuyển hàng hóa một cách tiện lợi, nhanh chóng. Một số ứng dụng hiện nay còn có khả năng đồng bộ sản phẩm từ website hay kênh Instagram, Facebook lên gian hàng của “sàn”, nhờ vậy mà tiết kiệm được khá nhiều thời gian đăng tải lại sản phẩm
2.3.2.5. Xử lý đơn hàng trong vòng 24h
Tâm lý của khách hàng ngày nay có xu hướng quyết định khá nhanh chóng, nên họ cũng đổi ý cũng một cách nhanh chóng. Và thao tác hủy đơn hàng trên các giao dịch thương mại điện tử cũng đơn giản như khi đặt hàng. Chính vì vậy, khi đã có được một đơn đặt hàng, nên xử lý nhanh chóng, bao gồm gọi điện xác nhận với khách – gói hàng – gửi cho đơn vị vận chuyển. Những việc này nên được làm trong vòng dưới 24h kể từ khi tiếp nhận đơn hàng mới.
2.3.2.6. Đóng gói hàng cẩn thận
Khi bán hàng trên các trang thương mại điện tử nên gói hàng bằng hộp carton, chống xốc thì mới đảm bảo hàng được bảo vệ cẩn thận, giảm thiểu rủi ro hàng bị vỡ, hư hỏng khiến khách hàng không hài lòng 
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- Submit.co: Thiết kế thông cáo báo chí đơn giản. Submit.co là một danh sách các trang truyền thông liên quan đến công nghệ được phân loại bởi một số lượng lớn người theo dõi trên Twitter và trang đánh giá Alexa thì các bạn sinh viên sẽ tìm thấy những cơ quan truyền thông phù hợp nhất.
- Hey Press: Cơ sở dữ liệu miễn phí để tìm kiếm các nhà báo cho startup. Hey Press là cơ sở dữ liệu có thể được tìm kiếm dành cho các nhà báo công nghệ. Trang này có hàng trăm ngàn bài báo được viết bởi rất nhiều cây viết khác nhau, giúp bạn tìm kiếm được các nhà báo quan tâm và ủng hộ các startup như bạn.
-  Notify: Nhận thông báo trên Slack khi startup của bạn được nhắc đến trên Internet. Bằng việc tích hợp Slack, các bạn sinh viên có thể tạo các thông báo cho bất cứ thứ gì muốn nhận được thông tin về nó, có thể chọn nguồn muốn nhận được thông báo như Twitter, Facebook, Reddit, Blog, Product Hunt, Media hay New Sites...
- Pexels 2.0: Kho ảnh stock miễn phí tốt nhất. Với Pexels 2.0, các bạn sinh viên có thể thoải mái khám phá bộ sưu tập ảnh stock miễn phí, chất lượng cao và là sự lựa chọn hoàn hảo để thay thế cho các kho ảnh mất phí như Getty Images hay Shutterstock.
-  App Screenshot Builder: Tạo ảnh ấn tượng cho các trang của ứng dụng chỉ trong vài phút. App Screenshot Builder sẽ dễ dàng hơn trong việc thiết kế ảnh đẹp và đúng ý muốn để đưa ứng dụng lên App Store hay Google Play.
-  Smartmockups: Tạo ảnh chụp sản phẩm miễn phí, Smartmockups là một công cụ cực kỳ hữu ích có những hình ảnh chất lượng cao, miễn phí và không mất nhiều thời gian tìm kiếm như trước.
-  Freebbble: Thư viện với hơn 1000 icon, font và template khác nhau
Ngoài ra còn rất nhiều công cụ hỗ trợ trong quá trình khởi nghiệp với Thương mại điện tử.
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Có thể thấy, để thành công trong việc chọn lựa khởi nghiệp với thương mại điện tử không dễ như mong đợi. Thành công chỉ đến với những người dám nghĩ, dám làm, dám nhận thất bại để từ đó rút tỉa những bài học quý báu dành cho mình trên con đường kinh doanh. Để giảm bớt những rủi ro đó, khoa 	kinh tế trường cao đẳng Lý Tự Trọng TPHCM đã thiết kế học phần Thương mại điện tử trong chương trình học để giúp ch sinh viên có kiến thức về thương mại điện tử. Tuy nhiên, nhằm giúp  sinh viên có thể tự tin để khởi nghiệp, theo tác giả cần thiết kế thêm học phần Thiết lập và thẩm định dự án đầu tư và nên tổ chức dạy học theo dự án như sau:
Giai đoạn 1: Chọn đề tài và xác định mục đích
Trong buổi học đầu tiên: Giảng viên sẽ hướng dẫn sinh viên cách học môn Thiết lập và thẩm định dự án đầu tư với phương pháp dạy học theo dự án. Giảng viên và sinh viên cùng đề xuất để xác định đề tài và mục đích dự án,…
Cụ thể: Trong buổi học đầu tiên, giảng viên chia lớp thành các nhóm, mỗi nhóm khoảng 5-7 thành viên. Sau khi nắm vững được mục tiêu của môn học, mỗi nhóm sẽ đăng ký với Giảng viên dự án của nhóm mình. Ví dụ như dự án kinh doanh trà sữa, thức ăn nhanh,.. Sau đó, giảng viên hướng dẫn sinh viên chuẩn bị bài thuyết trình về dự án của từng nhóm. Giảng viên hướng dẫn trình tự thực hiện một dự án kinh doanh nhỏ trên website hoặc trang mạng xã hội.
Giai đoạn 2: Xác định đề cương, kế hoạch thực hiện
Ở giai đoạn này, giảng viên yêu cầu các nhóm thực hiện bài thuyết trình của nhóm trước lớp về:
+ Sản phẩm mà nhóm dự kiến kinh doanh. (Sản phẩm có thể trùng nhau giữa các nhóm)
+ Thời gian hoạt động kinh doanh
+ Kinh doanh trên các website hay trên các trang mạng xã hội,..
+ Thực hiện báo cáo ngân lưu dự án (dự kiến)
+ Công việc được phân công cho các thành viên trong nhóm: Nhóm trưởng, bán hàng, PR, kế toán, nhập NVL, làm báo cáo.
+ Chiến dịch quảng cáo, PR.
Nhóm nào có bài thuyết trình khả thi nhất sẽ được cấp vốn đầu tư ban đầu (từ nguồn quỹ của lớp). Sau khi dự án kết thúc sẽ hoàn trả lại nhưng có tính thêm phần lãi suất vay.
Giai đoạn 3: Thực hiện dự án, chú ý đến sản phẩm.
Đây là giai đoạn các nhóm bắt đầu thực hiện dự án. Các thành viên sẽ thực hiện theo sự phân công của nhóm trưởng. Hàng tuần sẽ báo cáo kết quả kinh doanh trong tuần cho giảng viên vào những buổi học kế tiếp. Đồng thời sẽ trình bày kế hoạch chuẩn bị cho tuần tiếp theo như kế hoạch bán hàng, kế hoạch quảng cáo,..
Rút kinh nghiệm cho từng tuần. Xin ý kiến của giảng viên bộ môn trong trường hợp cần thiết
Giai đoạn 4: Thu thập kết quả và công bố sản phẩm
Lúc này các nhóm tiến hành viết bài báo cáo kết quả đạt được và kết luận. Tỷ lệ lợi nhuận một phần sẽ đưa vào quỹ lớp (Nếu nhóm nào lợi nhuận âm sẽ không đạt hiệu quả)
Giai đoạn 5: Đánh giá dự án
Tại giai đoạn này: Giảng viên sẽ đánh giá kết quả từng dự án. Nêu ưu và nhược điểm. Tổ chức khen thưởng cho những nhóm đạt kết quả tốt.
3. Kết luận
Như vậy việc suy nghĩ, sáng tạo ra một mô hình kinh doanh là lựa chọn khó khăn của nhiều bạn trẻ hiện nay nhất là mô hình khởi nghiệp với thương mại điện tử. Nhưng với sự kết hợp tuyệt vời giữa kiến thức Thương mại điện tử và học phần giảng dạy theo dự án sẽ khuyến khích sinh viên thêm tự tin khởi nghiệp ngay sau khi tốt nghiệp hay thậm chí khi còn ngồi trên ghế nhà trường. Đúng vậy, tuổi trẻ là để theo đuổi những đam mê, do đó, sinh viên khi đã xác định đúng đam mê, sở trường thì hãy sẵn sàng chấp nhận thử thách để đi đến cùng sự lựa chọn đó khi ấy thành công chắc chắn sẽ đến. Nếu sinh viên không trải qua thử thách, không làm những thứ mình muốn làm thì rất phí. Những gì mình đã trải qua sẽ là hành trang để mình đi tiếp. Do đó, các bạn sinh viên đừng hối tiếc những gì mình đã làm và hãy hướng về phía trước, về tương lai của mình
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